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lhre Herausforderungen

- Ausbau und Intensivierung bestehender Kundenbeziehungen durch Beratungsgespriche beim Kunden vor Ort
- Neukundengewinnung in einem festen Vertriebsgebiet

- Durchfiihrung von Kunden- und Nichtkundenseminaren

- stindige Marktbeobachtung zur Unterstiitzung der weiteren Strategieentwicklung

- permanente Weiterbildung zu den Creditreform-Produkten

Ihr Profil

- Berufserfahrung mit nachweislichen Erfolgen im aktiven Verkauf

- abgeschlossenes betriebswirtschaftliches Studium

- hohe kommunikative Kompetenz und Kundenorientierung sowie

- sehr gutes betriebswirtschaftliches Verstandnis, um unsere erkliarungsbedirftigen Dienstleistungen verstandlich
darzustellen

lhre Perspektive

- eine Titigkeit in einem etablierten Unternehmen mit gefestigter Kundenstruktur und innovativen Produkten
- einen sicheren Arbeitsplatz in angenehmer Arbeitsatmosphire

- gestalterische Freiheit

- attraktives Gehaltspaket inklusive Firmenwagen zur privaten Nutzung

- zahlreiche Weiterbildungsmoglichkeiten durch die Creditreform Akademie

Die Creditreform Unternehmensgruppe ist Markt- und Qualititsfiihrer fiir Wirtschaftsinformationen in Europa und
gehort zu Europas fiihrenden Unternehmen im Forderungsmanagement.

Die Creditreform Gruppe bietet Ihnen mit 130 lokalen Geschiftsstellen in Deutschland einen starken Verband mit
zahlreichen angeschlossenen Tochtergesellschaften und vielfiltigen Zukunftschancen.

Wenn Sie diese verantwortungsvolle Aufgabe in einem spannenden und zukunftstrichtigen Markt reizt, freuen wir
uns auf lhre aussagefihige Bewerbung mit Angabe lhres moglichen Eintrittstermins und lhrer Gehaltsvorstellung an:

Creditreform Miinster Riegel & Riegel KG
Stephan Thiining, bewerbung@muenster.creditreform.de
www.creditreform-muenster.de, www.creditreform-muenster.de/bewerberdatenverarbeitung




